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TEILNAHMEBEDINGUNGEN @

Premium Seminar

-

rtriebssteuerung im B2B

Warum miissen die Vertriebsleiter {iber dieselben Schliisselkompetenzen verfiigen wie die Piloten eines Airliners?
Was hat das mit einer modernen Vertriebssteuerung zu tun?

Ihre Teilnahmebedingungen

@ b2bVertriebsstrategie — Premium-Seminar — moderne Vertriebssteuerung im b2b
Diese Teilnahmebedingung gilt fir von der b2bVertriebsstrategie angebotene Seminare.
@ Anmeldung und Anmeldeschluss
Senden Sie uns bitte IThre Anmeldung Uber das Anmeldeformular unser Seminarseite
,NEU! Premium-Seminar Vertriebssteuerung B2B“ elektronisch — jeweils eine Woche vor
dem Seminartermin — zu.

Wir bearbeiten die Anmeldungen in der Reihenfolge ihres Eingangs.

Der Fruhbucherrabatt von 10% gilt bis zu 3 Wochen vor dem jeweiligen Seminartermin.
Die maximale Teilnehmerzahl liegt bei 9 Personen.

Ihre Anmeldung — mit Ihrer Bestatigung inkl. der Freigabe der Teilnahmebedingungen:

¢ Ich melde den unten genannten Teilnehmer verbindlich zu einem Preis von 820
Euro (Netto) und bestatige die Teilnahmebedingungen.

wird nach ihrem Eingang von uns per E-Mail bestétigt und ist damit verbindlich.

Hier gelangen Sie zu Ihrer Anmeldung: https://www.b2bVertriebsstrategie.de



https://www.vema-vertriebsstrategie.de/seminare/
https://www.b2bvertriebsstrategie.de/
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@ Seminarunterlagen

Als Seminarunterlagen werden urheberrechtlich geschiitzte Texte und Materialien
ausgegeben. Seminarunterlagen sind daher ausschlie3lich zur persénlichen Verwendung Q
bestimmt. Jegliche Vervielfaltigung, Nachdruck oder Ubersetzung und Weitergabe an
Dritte ohne ausdriickliche Zustimmung durch Boris Frost von der b2bVertriebsstrategie,

auch von Teilen der Unterlagen, sind nicht gestattet und bedeuten eine Urheberrechts-
verletzung.

@ Absagen

Wird bei einzelnen Veranstaltungen eine Mindestteilnehmerzahl von 6 Personen nicht
erreicht oder fallen unplanmaRig ein oder mehrere Trainerinnen/Trainern aus, behalten
wir uns vor, die Veranstaltung nicht durchzufiihren. In einem derartigen Fall werden Sie
rechtzeitig informiert. Bereits gezahlte Teilnahmegebihren werden lhnen
selbstverstandlich erstattet. Weitergehende Anspriiche gegenuber der
b2bVertriebsstrategie sind ausgeschlossen.

Bei der Stornierung lhrerseits nach dem Anmeldeschluss fir das Premium-Seminar wird
die volle Teilnehmergebihr erhoben. Selbstverstandlich kann im Fall der Stornierung
kostenlos eine Vertreterin/ein Vertreter benannt werden. Auch eine Umbuchung auf eine
andere Veranstaltung (Voraussetzung: freier Platz) ist gratis méglich. Eine Umbuchung
auf eine Veranstaltung des Folgejahres ist nicht moglich.

@ Unterkunft

Unsere Preise verstehen sich jeweils ohne Ubernachtung. Ubernachtungen miissen von
den Teilnehmerinnen und Teilnehmern oder den entsendenden Unternehmen auf eigene
Rechnung selbst gebucht werden. Die b2bVertriebsstrategie Ubersendet auf Wunsch
eine Liste mit Ubernachtungsmaoglichkeiten in der Nahe des Veranstaltungsorts.

@ Abrechnung
Nach der schriftlichen Bestatigung (E-Mail) wird Ihnen die Rechnung per E-Mail
zugeschickt der Friihbucherrabatt wird entsprechend beriicksichtigt. Bitte Uberweisen Sie
den Rechnungsbetrag von 820 Euro (netto) inkl. Launch unter Angabe der
Rechnungsnummer auf das auf der Rechnung angegebene Konto. Nur vor
Seminarbeginn eingegangene Zahlungen berechtigen zur Seminarteilnahme.

@ Gerichtsstand

Gerichtsstand fur beide Teile ist Siegburg/Bonn

b2bVERTRIEBSSTRATEGIE | Dipl.-Ing. Boris Frost |
HauptstralRe 7a | D — 53809 Ruppichteroth — Winterscheid - Telefon: +49 (0) 2247 91 65 997



